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Ponorte se do svéta obchodu, dat,
technologii a strategqii, ktere
prinaseji skutecneé vysledky.

Zameéfime se na to, co dnes znamena byt UspéSnym obchodnikem a lidrem, jak klast otazky, které
oteviraji dvere, vyuzit vliv na siti v realném byznysu, Cist fe€ téla a motivovat zpétnou vazbou.

Ukazeme si, jak diky Al Setfit Cas a jak mUze CRM skute¢né pomahat. Zjistite, jak s pomoci
dat a technologii zvySovat ziskovost a pfitom si udrzet smysluplny vztah se zakaznikem.

At uz vedete tym, tvofite strategii nebo jste v prvni linii, ¢ekd vas inspirace z pddia, ziva
diskuse i neformalni vymeéna zkuSenosti s kolegy.

TéSime se na setkani 4. ¢ervna!
Michaela Dvorakova a tym Blue Events

S kym se v programu setkate?

Daniel Musil Fares Mechura Filip Soukup Gabriela Takacova
Aitom Digital Saleshero Saleskit Recombee
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Ivana Sediva
mentorka

Jifi Jambor
Future Sales

Pavel Cesnhek
Zdas

Jan Bouda Jan Martinek Jan Moravec
primyslovy inzenyr Boost.space Salesforce

Juraj Felix Miroslav Jiréik Ondrej Kratky
Fameplay.ai 3D Fitness Grid Online

Radovan Dolezal Pavel Dolezal
konzultantka Conteg Keboola

Renata Novotna



Registrace, snidané, networking
Blok A

CRM z pohledu uzivatele aneb
"what's in it for me"
, Senior Account Executive,

Salesforce
Od CRM k zakaznikovi: Jak Al pomaha
resit 4 slabiny, které brzdi vykon ob-
chodnich tymu

, Chief Sales Officer, Boost.space

Al v rukou obchodnika: Méné prace,
vice vysledkd, hlubsi porozuméni
klientim

, pramyslovy inZenyr a specialista
na Skoleni a zavadéni umélé inteligence
Revoluce v obchodnim rozhodovani:
Jak vyuzit data a technologie pro efek-
tivni Fizeni prodeje

, CSO, Saleskit

Digitalni dvojCata v sales: Pfekonavani
hranic ¢asu, jazykU a $kalovatelnosti
pomoci Al avatarti

, Chief Executive Officer, Fameplay.ai

Prestavka na kavu nebo Caj

Blok B

Chcete prodat? Prestante nabizet
a zacnéte se ptat. Skutec¢ny obchod
déla expert, ne navod

, Partner, Saleshero

Jak pretavit vliv na LinkedIn v obchodni
uspéch - lekce od téch nejlepsich
, Co-founder & CSO, Future Sales
Neverbalni boost: Jak vylepsit svou rec
téla a jak ji ¢ist u druhych
, ZkuSena ¢lenka exekutivnich

i ne-exekutivnich boardt, mentorka lidrq,
stratég

Moderuje: ,
Partner, Blue Events

Motivujici zpétna vazba - jak si fict,
co potfebujeme

, konzultantka v oblasti tymové
efektivity a zpétné vazby

Zvednéte trzby i zisk: Jak RevOps
pretvoril B2B byznys ve vitézny projekt
, Owner, CEO, 3D Fitness

, Co-owner & RevOps Evangelist,
AITOM Digital

Pracovni obéd a networking
Blok C

Panelova diskuse:
Lead the Deal: Obchod jako motor ristu
- domai ve svété
Jak nastavit obchodni cile, Skalovat tymy i procesy,
vstupovat na nové trhy, a pfitom zUstat blizko
zakaznikovi? Co obnasi expanze do zahranici a jak
zvladnout odli$nosti kultur a region? A kde pfi tom
v§em najit rovhovahu mezi daty, technologiemi a
obchodni intuici? Panel nabidne zku$enosti lidr(
z primyslu i technologickych firem a ukaze, pro¢ je
obchod vic nez jen uzavirani jednotlivych deall -
je to strategie, ktera firmu posouva kupfedu.
Moderator:
, Partner, Saleshero
Panelisté:
, Co-founder, Chief Business
Officer, Recombee
, Managing Director, Zdas
, Regional Sales Director, Conteg
, Partner, Keboola
, CEO a Fouder, Grid.online

Networking a koktejl

Podrobnosti o programu najdete na webovych
strankach konference www.sales-management.cz



Vstupné

Early Birds Zakladni Skupinové
8 500 K¢ (+DPH) 10 500 K¢ (+DPH) 6 900 KC (+DPH)

Pfi platbé do 14. 5. 2025!
Cena pro jednu osobu.

Misto konani
Konferenéni Centrum City Na strzi 65/1702, 140 00 Praha 4 - Pankrac

Nase podékovani patfi pfedevsim témto partnerim:

Stfibrni partneri

Boost @ space salesforce

FUTURE SALES,

Bronzovi partnefi
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